Sales Manager Continence
Care Germany

Cologne | 13.05.2026 | Full-time employee

Unser Mandant ist ein international erfolgreiches Unternehmen im Bereich Medizintechnik
mit Schwerpunkt auf innovativen Versorgungslésungen im Healthcare-Sektor. Das

Unternehmen entwickelt und vertreibt hochwertige Produkte, die Menschen im Alltag


https://persocare-gmbh.onlyfy.jobs/apply/fqchhgk6z4dfeczy7pr8rg33lpvn7or

mehr Sicherheit, Komfort und Lebensqualitat ermdglichen. Mit einer modernen,
wachstumsorientierten Unternehmenskultur, hoher Kundenorientierung und einem
starken Fokus auf Qualitat und Innovation zahlt unser Mandant zu den etablierten

Anbietern in seinem Marktsegment.

Ihre Hauptaufgaben

e Aufbau, Fihrung und Weiterentwicklung eines leistungsstarken Vertriebsteams in

Deutschland

e Umsetzung und Weiterentwicklung der Vertriebsstrategie zur Steigerung von Umsatz,

Marktanteil und Markenbekanntheit

e Steuerung und Unterstitzung des gesamten Sales-Prozesses - von der Pipeline bis

zum erfolgreichen Vertragsabschluss

e Entwicklung nachhaltiger Kundenbeziehungen sowie Betreuung strategischer Key

Accounts
¢ Verantwortung fur Vertriebsziele, Budgetplanung und effizienten Ressourceneinsatz

e Coaching und Entwicklung der Mitarbeiter zur Férderung individueller Starken und

gemeinsamer Erfolge

¢ Analyse von Markt- und Kundenpotenzialen zur Identifikation neuer

Wachstumschancen

Ihr Profil

e Erfolgreich abgeschlossenes Studium oder vergleichbare Qualifikation
e Mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb sowie erste oder fundierte Fihrungserfahrung
e Erfahrung im Bereich HealthCare sind zwingend erforderlich

e Unternehmerisches Denken, hohe Eigenverantwortung und ausgepragte

Kundenorientierung

e Kommunikationsstarke, Durchsetzungsvermdgen und Freude daran, Teams zu

motivieren und weiterzuentwickeln

e Strukturierte und I6sungsorientierte Arbeitsweise sowie analytisches Denkvermdgen

Die Rahmenbedingungen



Eine SchlUsselrolle mit groBem Einfluss auf den Ausbau des deutschen Marktes
Ein internationales Umfeld mit kurzen Entscheidungswegen
Viel Gestaltungsspielraum und die Mdglichkeit, Strukturen aktiv mitzupragen

Ein wertschatzendes Arbeitsumfeld, in dem Zusammenarbeit, Verantwortung und

Fortschritt gelebt werden

Attraktive Entwicklungsmdglichkeiten in einem wachsenden Unternehmen

Alternativ kdnnen Sie sich auch weiterhin per E-Mail bewerben.
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